


情報をシンプルに。地図を武器に。

地図上で顧客登録

MapTechとは
地図を使って顧客情報の管理及び、訪問登録を行うことができるアプリケーションです。
簡単操作で顧客を登録することができ、訪問予定登録や訪問記録を確認することができます。
カレンダーでメンバーのスケジュールを把握することや、訪問先担当者の割り振りなどを行うことができ、マネージャー機能も充実しています。
GoogleMap、MapBoxと連動しており、マーカーのジオコーディング・逆ジオコーディングにも対応しています。
訪問予定時間に合わせてルート案内するといったナビゲーション機能機能もあり地図から営業をサポートします。

訪問予定カレンダー

外出先で訪問結果を地図上から報告することが可能です。
営業報告の精度を高め、営業効率や時間効率に貢献できます。
訪問結果一覧を機能で用意しておりますので、地図上からで
なくとも訪問結果一覧を参照可能です。

登録された予定や訪問結果は訪問予定カレンダーで
予定を確認することが可能です。
マネージャーはメンバー全体の予定を確認すること
ができるため、予定を組みやすくなります。
カレンダーから予定が発生する顧客を地図表示する
ことも可能です。

訪問結果入力

マーカーを移動して選択するだけの簡単操作で
地図上で顧客登録することが可能です。
登録された顧客はSalesforceのリードにデータが
作成され、未訪問顧客としてマーカーが設定され
ます。
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地図上で顧客登録 ルート案内

スマートフォン対応

訪問予定カレンダー

スマートフォンに対応していますので、GPSを利用したルート案内を実現します。
外出先での顧客登録も勿論地図上で可能！訪問結果を入力をすることにより、帰社して営業報告書を作成する手間を省けます。
訪問予定が事前に設定されている場合、数タップで本日の訪問ルートを案内しますので、直観的に操作することが可能です。

訪問結果入力

マーカーをスワイプし、タップするだ
けの簡単操作で顧客登録が可能です

スケジュールの調整もタップ・ドラッグ
で変更することができるため調整が簡単
に行うことができます。

最適な訪問経路を提供します。地図上から訪問結果を入力できるので
訪問結果入力が簡易になり、入力効率
の向上が見込まれます
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マーカーカラーを自由設定 エリア・グループ設定

地図上に表示されるマーカーカラーを項目条件に合わせて設定す
ることが可能です。
例えば訪問完了を条件を設定することで視覚的に把握することが
できるようになります。

エリア・グループを設定してエリアやグループ毎の顧客管理を実現できます。
検索で自身のエリアやグループ顧客を表示するなど、様々な場面で活用する
ことができます。

マーカーカラーを自由に設定し、表示されている顧客の状態や訪問の状況を一目で把握することができます。
エリアやグループを管理して地図上でマーカーのグループ表示や、エリア表示に役立てることができます。各種設定
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地図上で商談一覧を表示

リード・取引先のデータを地図上で表示することができます。
取引先の情報では商談も閲覧することができ、過去にどんな商談があったのかを一覧で表示できます。

地図から商談作成及び詳細へ

地図上から商談作成でき、商談情報をすぐに記録することができます。取引先の場合は商談一覧を閲覧することができます。
過去の商談でどんな取引があったのかを把握することで商談効率をより
高めることが期待できます。

リード・取引先を地図で管理
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